
ニッチにみえて意外とグローバル？
知ると面白い演出照明業界研究セミナー

エンターテイメント業界の照明技術で未来を照らす企業へようこそ



演出照明業界の特徴と魅力

日本に総合的大手メーカーがない特殊市場

国内に総合的大手メーカーがない業界のため、会社規模よりも専門性や知識が評

価される環境です。新卒でも実力次第で大きな仕事に関われるチャンスがありま

す。

ニッチで深い関係性が築ける業界

顧客層が限定されているため、広範囲での営業活動よりも、既存顧客との信頼関

係構築が重要です。顧客との長期的な関係づくりを通じて成長できます。

グローバルな視点が身につく環境

海外製品が主流のため、世界のコンサート事情や最新技術に触れる機会が豊富で

す。海外メーカーとの交渉や海外展示会への参加など、国際的な経験を積むこと

ができます。

常に学び続ける姿勢が求められる

LED化、映像との連携、ネットワーク技術など、10年前と比べて環境が大きく変

化しています。電気知識、IT技術、安全管理など幅広い知識を身につけられます。



コンサート系演出照明業界の構造例

イベント・プロモーター

劇場・ホール・イベント会場などに
照明機材とオペレーターを提供

照明・音響・映像設備の
設計・施工・運営会社レンタル会社

イベントやツアー向けに機材を貸し出し

 設計・プランニング会
社

演出照明のデザインやシステム設計を担当
（レンタル会社や照明・音響・映像設備の

設計・施工・運営会社が担当する場合もある）

機材・人をレンタル
機材中心か、演出中心かの違い

販売会社

海外代理店・海外メーカーから購入

代理店会社

海外から購入・足りないものは・他の代理
店販売店から購入



取扱製品例

ムービングスポット

自在に動くスポットライト。コンサートでの華やかな動きと演出を実現。

エフェクトライト

幻想的な光の効果を演出。特殊なビームや色彩を創出します。

スポットライト

ピンポイントの照明で、パフォーマーや特定の場所を強調します。

ムービングウォッシュ

広範囲を照らす柔らかい光で、会場全体の雰囲気を演出します。

BARライト

バー状の照明で、連続的な光の壁やラインを作り出します。

建築系ライト

建物や空間を美しく照らし、独自の雰囲気を創出します。

上記は一般照明とは異なり、特殊効果を生み出すプロフェッショナル向け照明器具です。これらの製品によって、コンサートやイベントが感動的な空間へと変わります。



どんな会社？ - 演出照明のプロフェッショナル

コンサート・舞台などのエンターテイメント業界向けに演出照明器具を販売

ACME・JAPAN㈱は、コンサートやTV番組、各種イベントで使用される特殊な演出照明機器

を提供する専門商社です。お客様の創造性を最大限に引き出す高品質な照明機器を通じて、

感動的な舞台演出を支えています。

主要顧客

• コンサート照明オペレート会社

• TV局・映像制作会社

• イベント業界向け照明レンタル・販売会社

• 舞台・ライブハウス運営会社



製品効果写真



ACME・JAPAN協賛イベント

ポップアップステージ

写真は当社が照明機材を提供したポップアップステージの様子です。プロフェッショナルな照明機材によって、小規模なイベントでも魅力的な舞台を創出しています。このような活動を通じて、照明の可能性と魅力を

広く伝えています。

2025年4月13日（日）から開催されていた2025年日本国際博覧会（略称：大阪・関西万博）において、運営参加のサプライヤーとして協賛しておりました。



会社概要

商号 ACME JAPAN（アクミージャパン）株式会社

設立 2016年4月

所在地 大阪本社：大阪市浪速区元町3-3-5今里倉庫：大阪市東成区大今里南

4-18-3関東倉庫：神奈川県厚木市上落合231-1 ロジクロス厚木3F

連絡先 TEL: 06-7502-1234 / FAX: 06-7494-1076

資本金 5,000万円

代表取締役 吉村 尚久

社員数 4名（2024年5月現在）　2026卒　3名に内定を出しています。

主な事業内容 1. 照明機器、音響機器の製造、販売＆レンタル並びに輸出入2. コン

ピュータ制御によるシステム開発及び操作3. 各種イベントの照明機

材の設営及び操作4. 前各号に付帯する一切の業務

（上）大阪本社 （下）関東倉庫



ACME・JAPANの歩み

1設立前（〜2016年）

建築系の演出照明を中心に取り扱い。大阪駅ライトアッ

プや兵庫県人と防災未来センターのライトアップなど、

建築系の演出機材販売を中心に事業展開。 2 会社設立（2016年4月）

ACME・JAPAN株式会社として正式に設立。グローバル企

業ACMEのグループ会社として日本市場での事業を本格化。
3事業転換期（2017年〜）

本社工場の製品ラインナップに合わせてコンサート系の

製品をメインに販売を展開。関東倉庫を設立し、コン

サート機材販売の拠点として整備。
4 現在〜未来

国内コンサート市場の拡大とともに事業を急成長させ、

国内での認知度向上を推進中。海外有名アーティストの

ワールドツアーでのACME製品採用も増加。

（上から）大阪本社、関東倉庫



グローバルなACME本社とのつながり

世界的演出照明メーカーのグループ会社

ACME本社は世界TOP10に入る主要照明メーカーの一つで、70カ国以上で製品が使用
されています。世界的なコンサート演出の最先端技術を日本市場に届ける架け橋
として、ACME・JAPANは活動しています。

演出照明業界の国際事情

• 現在の主流：アメリカ・ヨーロッパ系メーカー（MARTIN, ROBE, CLAYPAKY, CHAUVETなど）

• 成長中：アジア系メーカー（ACME, SILVERSTARなど）

• 注目ポイント：世界的アーティストのコンサートでもACME製品が採用される例が増加中

海外の有名アーティストコンサートでも多く使用されるACME製品。　

日本市場でもブランド認知度が急速に高まっています。



ACME本社の概要

1985年
台湾で設立

35年以上の歴史を持つ老舗メーカー

800人+
本社従業員数

研究開発から製造まで一貫体制

70+
販売国数

世界中で認められる品質と技術力

100億円+
年間売上

継続的な成長を遂げる業界リーダー

グローバルネットワーク

• 本社：中国広州（最新鋭の工場とショールーム完備）

• 主要支社：アメリカ支社、ヨーロッパ支社

• 生産拠点：台湾工場、広州工場

（上から）本社工場、広州支社、台湾工場、アメリカ子会社、ヨーロッパ子会社



ACME・JAPAN株式会社

日本市場と世界をつなぐ照明のプロフェッショナル



ACME・JAPANの強み

通常の代理店との違い

ACME・JAPANは本社の資本関係があるグループ会社として運営されています。　　一般的に海外照明メーカーは代理店方式で日本市場に参入します

ACME・JAPANのメリット

• 契約解除などのリスクが少ない

• 日本市場の意見を製品開発に反映できる

• 特注機器の製作依頼が可能

• 本社との連携がスムーズで意思疎通が容易

課題点

• 他メーカーとの取引に時間がかかることも

• 日本向け製品改善に調整が必要な場合も

一般的な代理店の状況

代理店のメリット

• 複数の海外照明メーカーと取引可能

• 製品ラインナップの自由度が高い

代理店のデメリット

• 販売実績によって代理店契約解除のリスクあり

• 日本市場の意見が本社に通りにくい

• 製品開発への影響力が限定的



業績と成長

業界内での成長要因

コロナ後のイベント急増

パンデミック後のエンターテイメント需要回復により、照明機材への需要が急増しています。

10年の日本市場での実績

長年の販売活動を通じて培った信頼と専門知識が、顧客からの高い評価につながっています。

独自製品の開発力

他メーカーにないオリジナリティのある製品を本国で開発し、日本市場に投入しています。

海外アーティストからの採用

国際的なアーティストのワールドツアーでACME機材が指定され、日本公演でも使用されることで知名度が向上しています。

2022年から2024年にかけて売上が約2倍に急成長

市場がニッチでヨーロッパ系メーカーが中心とされる演出照明業界において、ACME・JAPANはアジア系メーカーながら着実に業績を伸ばしており、大手レンタル業者への納入実績も増加しています。
2025年度も海外アーティストのACME採用頻度増加から、さらなる売上拡大が期待されています。

売上推移

ACMEオリジナル製品



仕事内容

目的：日本の演出照明業界にACMEブランドを認知させ、

業界内のトップブランドになること



職種一覧

営業（企業向け・得意先中心）

コンサート系の照明レンタル会社様への訪問、展示会

等での新規顧客の獲得などが主な業務。ACME製品の認

知向上のため、ブランド力向上と製品品質向上を目的

に活動していただきます。

機材メンテナンス・倉庫業務

ACME製品ブランドを高めるために故障製品の修繕やソ

フトウェアのバージョンアップを行います。倉庫での

出荷前チェック、出荷作業も担当。日本顧客と本社技

術者との橋渡し役として製品改良や部品調達も行いま

す。

総合事務

経理関係をメインとして、本社との交渉補助や営業サ

ポートを行っていただきます。経理・事務職の専門性

を活かしながら、他の業種のサポートも担当していた

だきます。

照明オペレーター職については、照明デザイン・オペレート及び照明器材の設営・撤去経験のある方のみの募集となります。今回の新卒採用では上記3職種が対象です。



営業マーケティング部

法人営業
代理店・販売店対応

ブランド戦略・プロモーション
市場調査・競合分析

品質管理・メンテナンス部

製品検証・技術サポート
修理・メンテナンス対応
ファームウェア更新

設定サポート

総合事務部

マニュアル・トレーニン
グ資料作成

営業・技術サポート業務
財務・経理
在庫管理
輸入業務

通関・輸入管理

製品企画支援デモ・展示会準備

代表取締役

価格設定
人事・総務

法務・契約管理

在庫数確認



チーム作業

• デモ・展示会準備

顧客に対してのデモや展示会出展に関しての準備等の準備に関してはチームと
して行います。

• 在庫数確認

在庫の管理は総合事務職にて行っていますが、在庫数の確認等はチームで行い
ます。

 
• 製品企画支援

本社との連携を通じて、日本市場向けの製品提案を行う。



営業職のご紹介
営業職のミッション

「ACMEブランドの魅力を、日本市場に届けること」

主な業務内容

顧客訪問・対応 コンサート照明会社やイベント業者へのルート営業・ヒアリング・提案

展示会・イベント 新規顧客獲得に向けたデモ・プレゼン・資料配布など

海外本社との調整 製品仕様変更・改善交渉（中国語・英語スキルがあれば尚可）

SNS・資料制作 動画撮影・HP更新・提案書・製品カタログの作成

目指すこと

• 日本市場でのACME製品のブランド認知の向上

• 業界トップレベルの演出照明ブランドとしての地位確立

• コンサート・舞台・イベント分野での顧客開拓と関係構築

この仕事の魅力

アーティストの現場に関われるチャンス �

自分の提案が製品に反映される面白さ ⚙ ️

展示会・海外視察など、世界とつながる経験 �

成長企業の一員として裁量ある仕事ができる



営業マーケティング

• 法人営業

照明オペレート会社・レンタル会社・ホール管理会社などへの提案営業を担当。

• 代理店・販売店対応

全国の販売パートナーとの関係構築と販売支援を行う。

 
• ブランド戦略・プロモーション

展示会出展、SNS運用、広告制作などを通じてブランド価値を高める。

• 市場調査・競合分析

国内外の照明ブランドの動向を把握し、戦略立案に活用。



品質管理・メンテナンス職のご紹介
仕事内容とミッション

「ACME製品の品質を日本市場向けに最適化し、ブランド信頼を守る」

主な業務内容

修繕対応 故障製品の調査、修理、必要部品の入手

本社との技術連携 技術者とのZoom打合せ／製品仕様の改善依頼

品質検査 出荷前の製品確認／日本仕様に合った動作確認

倉庫管理 修理後製品の整理・保管／出荷作業／アップデート作業

顧客サポート 製品トラブル時の対応・打合せ・情報共有

ACMEのブランド価値を高めるために、製品の品質管理と技術的サポートを担当するポジションです。

日本市場と海外本社をつなぐ重要な役割を担います。

この仕事の魅力ポイント

自分の手で製品品質を高められる実感

海外の技術者とつながるグローバルな仕事

照明の仕組みや電子制御に詳しくなれる

ブランド信頼を支える重要ポジション



機材メンテナンス技術部

• 製品検証・技術サポート

輸入機器の動作確認や、現場での技術支援を提供。

• 修理・メンテナンス対応

保証期間内外の修理・保守対応を実施。

• 出荷前検品

販売製品の出荷前検品を実施。

• ファームウエア更新

製品のソフトファーム更新や販売後の顧客要望によるファームウェア更新作業。



総合事務職のご紹介
仕事内容とミッション

「バックオフィスから、営業・技術・本社との連携を支える存在」

主な業務内容

経理業務 入出金管理、請求・領収処理、月次の帳簿管理など

営業・メンテサポート 見積書作成／納期確認／顧客との簡単なやり取り/修理/出荷前検品

海外本社連携 製品仕様の確認・通訳補助／本社からの情報整理

社内調整 スケジュール共有／業務進行のフォロー／各部署との連携

会社全体の円滑な運営を支える重要な役割です。経理業務だけでなく、

営業サポートや海外本社とのコミュニケーションなど、多岐にわたる業務を担当します。

この仕事の魅力ポイント

経理・事務スキルが幅広く活かせる �

海外本社との連携でグローバルな視野が広がる �

部署の垣根を越えてチームの中心的存在になれる �

社内業務の効率化や改善に貢献できる �



総合事務部

• 財務・経理

売上管理、原価計算、予算策定などを行う。

• 輸入業務

海外メーカーとの発注・納期管理を担当。

• 通関・在庫管理

税関対応、倉庫管理、配送手配を行う。

• 在庫管理

社内の在庫の管理を行う。

• 営業・技術サポート業務

電話オーダー等に関しての営業サポートや
見積制作サポート・出荷前検品のサポートを実施

• 資料作成

カタログ制作・図面制作を行う。

• マニュアル・トレーニング
社内教育マニュアルの作成・新人教育トレーニング等を実施



主な仕事のタイムスケジュール

営業職 品質管理・メンテナンス職 総合事務職

9；30 メール確認／社内ミーティング（全体・個別）
営業・メンテナンス・事務が必要に応じてミーティング

午前中 顧客訪問、見積制作、
デモ用照明プログラム作成

製品修理／ソフトアップデー
ト／出荷前チェックなど

顧客・本社調整・在庫確認・
電話顧客対応・請求業務・

事務所清掃

12：00～13：00 昼食・昼休憩・仮眠

午後 SNS用コンテンツ編集、資料作
成、製品検証・倉庫整理等

倉庫整理／本社技術者打合せ
／部品の手配・製品検証等

倉庫整理・資料作成・SNS用動
画更新補助・事務処理・出荷
前チェック

18：30 業務終了・帰宅



仕事風景

日々の業務の様子

ACME・JAPANでは、オフィスワークだけでなく、製品の検証やデモンストレーション、本社とのオンラインミーティン

グなど、多様な業務があります。

01

本社とのZoomミーティング

定期的に本社技術チームとオンラインで情報共有や製品の改善

について話し合います。

02

関東倉庫での製品実験

新製品や修理後の製品のテストを行い、品質を確認します。

03

製品比較テスト

自社製品と競合製品の性能比較を行い、改善点や強みを分析します。



仕事風景　　営業系

デモの様子　プログラム打ち込み



仕事風景　　品質管理

左は　検査　　右は修理



ACME 海外出張

グローバルなビジネス体験

ACME・JAPANでは、定期的に中国広州の本社工場への出張があります。新製品の研修や技術交流を通じて、グローバルな視点と専門知識を身につける機会があります。

（左）広州の街並み 飛行機から　（右）本社工場



ACME 本社・広州支社訪問
本社訪問の目的と意義

本社訪問では、新製品の研修や技術交流、市場動向の共有など様々な活動を行
います。実際の製品開発現場を見学し、エンジニアと直接対話することで、よ
り深い製品理解につながります。

ショールームではすべての製品ラインナップを実際に操作して体験できます。

これらの海外出張経験を通じて、グローバルな視点と最新の技術動向を肌で感じることができます。

本社訪問は、単なる製品知識の習得だけでなく、グローバルな人脈形成や異文化理解にもつながる貴重な機会です。
新入社員の方も、一定期間の経験を積んだ後に海外出張に参加する機会があります。



本社工場見学
製造現場の見学

本社工場の見学は、ACME製品の品質の高さを実感できる貴重な機会です。最新の製造ラインや

品質管理システムを見学し、製品への理解を深めることができます。

工場見学のポイント

• 高度に自動化された製造ライン

• 厳格な品質管理プロセス

• 研究開発施設での新製品開発

• 製品テスト工程の見学

• 熟練技術者による手作業の部分

製造工程を実際に見ることで、製品の特性や信頼性についてより深く理解でき、顧客への説明にも役立ちます。

工場見学を通じて、製品の品質にかける本社の姿勢や技術力の高さを実感できます。また、製造現場の技術者と直接対話することで、製品の細部についての知識を深めることができます。こ

のような経験は、営業活動やメンテナンス業務において大きな強みとなります。



ACME 海外展示会の参加　中国・アメリカ・ヨーロッパなど

国際展示会のACMEブースは、最新の照明技術を駆使した印象的な演出で多くの来場

者を魅了します。製品デモンストレーションや技術セミナーを通じて、ACMEブラン

ドの認知度向上と新規顧客の獲得を目指しています。

展示会への参加は、最新の市場動向を肌で感じ、国際的な視野を広げる絶好の機会

です。異なる国や文化から、グローバルなビジネス感覚も養うことができます。

ACME・JAPANのスタッフも、これらの国際展示会に参加し、世界の照明業界の最前

線を体験し、日本からの顧客に対しての関係性を深めています。

国際的な人脈形成

世界中の照明プロフェッショナルとの交流を通じて、グローバルな人脈を構築

できます。

最新トレンドの把握

業界の最新動向やテクノロジートレンドをいち早く把握し、日本市場に導入で

きます。

競合分析

競合他社の最新製品や戦略を分析し、自社の強みを再確認する機会となります。



ACMEグローバルチーム 世界中の仲間と共に成長するグローバルな環境

ACME・JAPANは、世界70カ国以上に広がるACMEグローバルネットワークの一員です。

グローバルチームの一員であることは、単なる海外旅行では得られない深い
国際経験につながります。

世界各国の市場動向や成功事例を共有し、自社の成長に活かすことができま
す

ACMEでは「ACT WITH ME」の社名の通り、国境を越えた協力関係を大切にしています。

新しいアイデアや技術を共有し、共に成長していく文化があります。



求める人材像

「ACME・JAPANでは、単なるスキルだけでなく、人間性や成長への意欲を重視しています。一
緒に会社の未来を創っていける方をお待ちしています。」

自ら考え実行できる積極性のある方
仕事には正解がありません。誰かから答えを待つのではなく、
自分自身で考え、行動できる方を求めております。

周囲と協調しながらより大きな力を生み出せる方
個人の力だけでは限界があります。国際的な仲間達・異なるアイデアを持つ人・異なる立場
の人に協力を働きかけ、同じ目標に向かってチームワークを発揮できる方を求めております。

当事者意識をもって実行できる方

すべての仕事が順調に進むわけではありません。自分が直接担当していないようなことでも、
自分のことのようにできる方を求めております。



勤務地

①大阪本社　②関東倉庫

勤務時間

9:30～18:30（休憩1時間 実働8時間）

休日

完全週休2日制（土・日・祝祭日）夏季、年末年始休暇、GW他

給与待遇

231,000円〜277,000円経験、能力を考慮のうえ当

社規定により処遇入社後3ヵ月試用期間

内定後は、週1～2回程度の事前研修有アルバイト

として賃金発生します

福利厚生

保険制度あり

（雇用保険、労災保険、厚生年金、健康保険）

交通費全額支給

その他

海外工場・展示会への視察有資格取得のための補助



よくある質問

イベント・コンサート系だから土日出社や時間帯が不規則？

そんなことはありません。機材販売の会社ですので、基本的にイベントが

開催されていない平日の出社となります。規則正しい勤務時間で働くこと

ができます。

海外とのやり取りが多いのであれば、日本語以外が話せないとい

けない？

話せることでメリットはございますが、話せなくても他の社員がやり取り

してくれるので問題ございません。入社後に少しずつ覚えていくことも可

能です。

演出照明に関しての知識が必要？

DMXや電気の知識があれば、入社後の話はわかりやすいと思いますが、入

社後の研修を行いますので、徐々に覚えていただければと思います。未経

験からでも学べる環境を整えています。

コンサートは見に行くことは可能？

主なお客様の使用先がコンサート照明の業者様になります。お客様と仲良

くなると誘われることもあります。また、製品の動作確認や撮影のために

現場に立ち会う機会もあります。



選考の流れ

説明会 書類選考 1次面接

書類選考後弊社から連絡

2次面接

技術試験あり　

合格後は、2日間のインターンあり

選考のポイント

ACME・JAPANでは、単なる学歴や経験だけでなく、以下の点を重視して
選考を行います：

• 自ら考え、行動する力
• コミュニケーション能力と協調性
• 新しいことを学ぶ意欲と柔軟性
• 当事者意識と責任感
• 照明・エンターテイメント業界への興味と情熱

内定後のサポート

内定後は、スムーズに業務に馴染めるよう以下のサポートを行います：

• 週1〜2回の事前研修（アルバイトとして賃金発生）
• 業界知識や製品知識の基礎研修
• 必要に応じた資格取得支援
• 先輩社員によるメンタリング
• 入社後も継続的な成長をサポートする研修制度

最終面接 内定



あなたの未来を照らす

私たちACME・JAPANは、照明を通じて人々に感動を届ける仕事に誇りを持っています。あなたの可能性を最大限に引き出し、共に成長していける環境がここにあります。エンターテイメント業界の未来を一緒に創っていきましょう。

ご清聴ありがとうございました

Thanks


